
竹间·销售必应指南

组织架构图

高效获客

能力到位-专业性

洞察到位：关系、需求、策略
需求分析示例

行动到位：针对各层级现状、目标采取合适的行

动方案

高层互访作用：

高层互访套路：

行动方案原则：扬长避短

行动计划关键节点参考
关系突破参考

客户项目阶段对应销售项目阶段的行动匹配：尊

重客户的项目决策流程

作战地图


